
Les huit „i“ d’un partenariat réussi 
 

 
 
 

• Les partenaires sont Individuellement compétents 
et forts 

 
• Les partenaires considèrent que leur relation est 

Importante  
 
• Les partenaires envisagent un Investissement à 

suffisamment long-terme 
 
• Les partenaires sont Interdépendants 
 
• Les Interfaces sont bien gérées (communication) 
 
• Les partenaires se tiennent mutuellement Informés 

de leurs intentions et de leurs plans 
 
• Le partenariat est Institutionnalisé (contrat, liens 

sociaux, valeurs communes) 
 
• Les partenaires sont Intègres 
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