Liens entre plusieurs negociations

Types de liens:

* Liens entre négociations internes et externes
* Liens entre plusieurs negociations externes

* Liens compétitifs: I'entente avec une partie exclut la
conclusion d'un accord avec les autres

* Liens réciproques: il faut s'entendre avec chacune
des parties afin d'obtenir un accord

* Liens synergiques: augmentent les possibilities
d'échanges mutuellement bénéfiques et rendent plus
facile la conclusion d'un accord global

* Liens antagonistes: diminuent les possibilities
d'échanges mutuellement bénéfiques et rendent plus
difficile la conclusion d'un accord global

* Liens sériels: le cours d'une négociation influence le
cours des autres, mais pas vice-versa

* Liens interactifs: le cours d'une négociation influence
le cours des autres, et vice-versa
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