
Irreführung durch non-verbale Signale erkennen? 
__________________________________________ 

 
 
 
"Experimente über verhaltensbasierte Lügendetektion 
haben gezeigt, dass Beobachter Täuschungsversuche 
nicht nur durch Zufallstreffer erkennen können, umso 
mehr wenn sie auf bestimmte Signale aus der Stimme 
und der Körpersprache achten." 
(…) 
"Die Genauigkeit der Beobachter bei der Erkennung von 
Lügen ist allerdings nicht sehr hoch. Ihre Erfolgsquote 
beträgt im Durchschnitt 55% und nur selten mehr als 
60%, während die zufallsbedingte Erfolgsquote bei 50% 
liegt." 
(…) 
"Vier Faktoren erhöhen die Fähigkeit zu lügen, ohne er-
tappt zu werden: 
∗ Praxis und Routine mit ähnlichen Lügen. 
∗ Fehlen von Schuldgefühlen beim Lügen. 
∗ Zutrauen in die eigene Fähigkeit, unbemerkt zu lügen. 
∗ Angeborenes Talent, Leute zu täuschen." 
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