
Verbundene Verhandlungen 
________________________ 

 
 
Typen von Verbindungen:      
 
∗ Zwischen externen und internen Verhandlungen 
∗ Zwischen mehreren externen Verhandlungen 
 
∗ Kompetitiv: Die Übereinkunft in einer Verhandlung 

schliesst eine Übereinkunft in den anderen aus 
∗ Wechselseitig: Ein Verhandlungserfolg wird nur 

erreicht, wenn eine Übereinkunft in allen Verhand-
lungen erzielt wird 

 
∗ Synergisch: Macht es leichter, gegenseitig vorteil-

hafte Tauschgeschäfte zu machen, den Kuchen zu 
vergrössern und eine Einigung zu erzielen 

∗ Gegensätzlich: Macht es schwieriger, gegenseitig 
vorteilhafte Tauschgeschäfte zu machen, den Ku-
chen zu vergrössern und eine Einigung zu erzielen 

 
∗ Seriell: Was in einer Verhandlung passiert, beein-

flusst den Ablauf der anderen, aber nicht umgekehrt  
∗ Interaktiv: Was in einer Verhandlung passiert, beein-

flusst den Ablauf der anderen, und umgekehrt 
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