Hoch

Vertrautheit
der anderen
Parteli mit
unserer
Kultur

Tief

Kulturbewusste Strateqie

Eine
Verhandlungs-
architektur
vorschlagen, die
eher unseren
Gewohnheiten
entspricht

Eine
gegenseitig
angepasste

Verhandlungs-
architektur
vereinbaren

Eine Drittperson
beiziehen, die it

Eine
Verhandlungs-
architektur
vorschlagen, die

mit der Kultur

beiden Kulturen eher ihren
vertraut ist Gewohnheiten
entspricht
Tief Unsere Vertrautheit Hoch

der anderen Partel
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