B2B: Zwei verschiedene Ansatze

Distributiver Ansatz

Einkaufer

/

Lieferant

Lieferant und Einkaufer versuchen beide, ihren eigenen
Gewinn auf Kosten des Anderen zu maximieren.

Inteqgrativer Ansatz

Kunden

Einkaufer .
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Lieferant und Einkaufer sind bestrebt, gemeinsam das
Geschéaft mit den Endkunden zu maximieren und einen
fairen Verteilungsschlissel des resultierenden Gewinns
zu finden. Sie sprechen zuerst Uber ihre Wettbewerbs-
fahigkeit und erst dann tber ihre Rentabilitat.
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